HEAD OF DISTRIBUTOR MGT. EMEA ¢

Standort: Norddeutschland
Referenz: HDM-ND

INTERNATIONALER MARKEN-HERSTELLER

e Unser Mandant ist ein global aktiver Markenhersteller aus Convenience Food, der
in den letzten Jahren international stetig gewachsen ist und Umsatze im 3-stelli-
gen Mio. €-Bereich vorweisen kann

e Das Portfolio besteht aus ungekdhlten Sortimenten unter zwei Hauptmarken, die
einerseits auf den LEH und andererseits auf den Fach-Einzelhandel ausgerichtet sind

e Bis auf wenige Kernmarkte (D, F, UK) vertreibt das Unternehmen seine Produkte
in EMEA Uber Distributoren, die den klass. Handel sowie den Fach-EH beliefern
und auch die lokalen Aktivitaten zur Markenaktivierung umsetzen

o Aktuell wird das Distributor-Netzwerk von Area Sales Managern gesteuert

e Zur konsequenten Ausrichtung auf Wachstum wird nun die Rolle eines Head of
Distributor Management (m/w/d) fiir die Region EMEA etabliert, der die Fiihrung
der Distributoren ergebnisorientiert neu ausrichtet

IHRE HAUPTAUFGABEN

e Fiilhrung von mehreren Area Sales Managern in EMEA mit einem Netzwerk von
ca. 30 lokalen Distributor Partnern

o Entwicklung einer Dirstributor-Management-Strategie mit dem Ziel, Distribution
und Markenaktivierung in den relevanten Absatzkanalen zu forcieren

o Performanceorientierte Bewertung und ggfs. Emeuerung der bestehenden
Vertragswerke und Konditionen, bei Bedarf auch Vornahme von Partner Wechseln

e Verhandlungsfihrung mit den Partnern, Festlegung von Distributions- &
Sortimentszielen, Monitoring der Performance sowie Uberwachung der
Konditionen-Politik mit dem lokalen Handel

o Abstimmung der Marketing- bzw. Verkaufsforderungsplanung und -budgets mit
den Area Sales Managern und lokalen Partnern

e Planung und Forecasting von Umsatz & Ausgaben sowie regelmaBiges
Entwicklungs- und Abweichungs-Reporting an den VP Sales EMEA

4 INCHARGE

connecting the best heads in consumer goods

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen

Sollten Sie sich mit Inren Kompetenzen und Erfahrungen von dieser Stelle
angesprochen fiihlen, freuen wir uns auf Ihre aussagekraftigen Unterlagen.
Darleen Gasiorek berat Sie gern telefonisch unter + 49 421 22 33 93 0.

InCharge Management GmbH Nord
Konsul-Smidt-Str. 8e - 28217 Bremen

InCharge Management GmbH Stid
MaximilianstraBe 2 - 80539 Miinchen

IHRE CHANCEN

e Arbeiten fir einen dynamischen Marken-Player mit hervorragender Entwicklung
in einem attraktiven, seit Jahren wachsenden Marktsegment

e Betreuung von internationalen Partnern mit regelmaBigen Vor-Ort-Besuchen und
Durchdringung der lokalen Handelsstrukturen

o Attraktiver Mix aus Distributionsiiberwachung und Marketing-Planung in enger

Abstimmung mit der Marketingleitung

Vielféltige Optionen zur Wahrnehmung gestalterischer Freirdaume bei der

ErschlieBung neuer Markt- & Kundensegmente

Arbeiten in einem sehr internationalen Umfeld
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Fiihrungs- Gestaltungs- Wachsendes Internationalitat
position spielraum Unternehmen

IHR PROFIL

¢ Dynamische, selbstmotivierte und motivierende Personlichkeit mit hohem MaB an
Eigeninitiative und Fiihrungserfahrung im Export

o Umfassende Erfahrung in Aufbau und erfolgreicher Fiihrung von Distributor-
Netzwerken mit tiefem Verstandnis fiir Distributionsaufbau und Markenaktivierung

e Expertise in der Fiihrung von funktionslibergreifenden Teams, auch im
internationalen Kontext

e Freude am internationalen Aufbau & Pflege von Kundenbeziehungen sowie
internationale Reisebereitschaft

¢ Hohes MaB an Kommunikations- & Kollaborationsfahigkeit sowie gutes
Organisations- & Koordinationsvermdgen

e Sehr gute Englischkenntnisse, flieBend in Wort und Schrift, vertraut im Umgang
mit verschiedensten Kulturen, auch im Middle East

o Erfolgreiches BWL-Studium oder vergleichbare Qualifikation

Let’s get connected: @ @

Bitte senden Sie Ihre Unterlagen an bewerbung@incharge-management.com unter:

Angabe der Referenz: HDM-ND
Angaben zu frithestem Startdatum/Gehaltserwartung

Selbstverstandlich behandeln wir Ihre Unterlagen und Daten streng vertraulich.
Erst nach Ihrer expliziten Freigabe leiten wir diese an unseren Mandanten weiter.

www.incha rge—management.com



