
Let’s get connected:

MARKTFÜHRER

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen
Sollten Sie sich mit Ihren Kompetenzen und Erfahrungen von dieser Stelle 
angesprochen fühlen, freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Unterlagen.  
Manfred Wulf berät Sie gern telefonisch unter  + 49 421 22 33 93 0.

 
Bitte senden Sie Ihre Unterlagen an bewerbung@incharge-management.com unter:

Angabe der Referenz: EK-HA
Angaben zu frühestem Startdatum/Gehaltserwartung

Selbstverständlich behandeln wir Ihre Unterlagen und Daten streng vertraulich.  
Erst nach Ihrer expliziten Freigabe leiten wir diese an unseren Mandanten weiter.

BITTE BEACHTEN SIE: Der Schutz Ihrer Daten hat schon immer einen besonders hohen Stellenwert für InCharge-Management GmbH. Wir begrüßen die Leitlinien der neuen Datenschutzgrundverordnung (DSGVO) der EU und haben unsere Datenschutz-
erklärung angepasst. Bei der Kontaktaufnahme mit uns (z.B. per Kontaktformular, E-Mail, Visitenkartenübermittlung, Telefon, Skype oder via sozialer Medien etc.) werden Ihre Daten und Angaben zur Bearbeitung der Kontaktanfrage und deren Abwicklung gem. 
Art. 6 Abs. 1 lit. b) DSGVO verarbeitet. Ihre Angaben können in einem Customer-Relationship-Management System („CRM System“) oder vergleichbarer Anfragenorganisation gespeichert werden. Informieren Sie sich gern jederzeit und regelmäßig über den 
Inhalt unserer Datenschutzerklärung über unsere Website www.incharge-management.com/datenschutz oder wenden sich an unseren Datenschutzbeauftragten.

InCharge Management GmbH Nord 
Konsul-Smidt-Str. 8e - 28217 Bremen

InCharge Management GmbH Süd
Maximilianstraße 2 - 80539 München

www.incharge-management.com

LEITER EINKAUF ROHWARE & 
INDUSTRIEVERKAUF (m/w/d)

Standort: Großraum Hamburg
Referenz: EK-HA

Hohe Marken-
bekanntheit

Führungs-
position

Moderner
Mittelstand

Werte-
orientierung

IHRE HAUPTAUFGABEN
•	 Weltweiter Rohwaren-Einkauf, inkl. der Verantwortung für Zoll- und  

Veterinärbehörden im Im- und Export sowie auch für die ertragsorientierte Führung 
des Industrieverkaufs 

•	 Wirtschaftlich effiziente Beschaffung durch stetige Marktbeobachtung, Vertrags-
verhandlungen und Überwachung der Vertragsabwicklungen

•	 Verantwortung für die Lieferkettensorgfaltspflicht und Einhaltung der 
Nachhaltigkeitsstandards (Audits für BIO, fair trade sowie IFS, etc.) 

•	 Steuerung aller relevanten Einkaufsprozesse und systematische Weiterentwicklung 
von EK-Instrumenten

•	 Sicherstellung der permanenten Rohwarenverfügbarkeit, mit Hilfe von 
Bestandsüberwachung und Reichweitenkontrolle

•	 Stetige Überwachung/Optimierung der Geschäftsabläufe/-systeme 
•	 Führung und systematische Weiterentwicklung des Teams

IHR PROFIL
•	 Langjährige Berufserfahrung im Bereich des Einkaufs und Verkaufs, vorzugsweise 

aus der Food- oder FMCG-Industrie, mit der Fähigkeit zu einem exzellenten 
Beziehungsmanagement 

•	 Kompetenzen in der Führung von internationalen Lieferanten und auch von 
Teams aus unterschiedlichen Bereichen 

•	 Teamorientierte Persönlichkeit mit Weitblick und starkem Verantwortungs-
bewusstsein, Leidenschaft, Zielstrebigkeit und der Fähigkeit, Vertrauen aufzubauen 

•	 Sichere Kenntnisse in MS Office und SAP (S/4Hana), sowie verhandlungs- 
sicheres Englisch 

•	 Abgeschlossenes Studium (BWL, Ingenieurwesen) oder eine vergleichbare 
Qualifikation

IHRE CHANCEN
•	Einstieg als Bereichsleiter, perspektivisch mit Prokura, in ein marktführendes 

Familienunternehmen mit dem Fokus auf gesunde und natürliche Produkte 
und nachhaltige Supply Chain

•	Möglichkeit, sehr eigenständig zu arbeiten, mit vielfältigen Optionen die 
Lieferantenstruktur zukunftsweisend auszurichten

•	Enge abteilungsübergreifende Zusammenarbeit, in einem auf Wachstum und 
Expansion ausgerichteten Umfeld

•	Mitarbeit in Verbandsarbeit der Unternehmensgruppe
•	Direkte Berichtslinie an die Geschäftsführung

BEKANNTER MARKTFÜHRER IN FOOD
•	 Unser Mandant ist ein Food-Mittelständler, der international aktiv ist und  

Gesamtumsätze im mittleren dreistelligen Mio. Bereich generiert
•	 Das Unternehmen ist in seinem Hauptsegment Marktführer und vertreibt mehrere 

Marken, die aus konventionellen und Bio-Sortimenten bestehen, das Geschäft hat 
sich auch international sehr erfolgreich entwickelt

•	 Der Rohwaren-Einkauf hat im Unternehmen eine zentrale Bedeutung, im Hinblick 
auf die Produktkalkulation und vor allem auch zur Unterstützung des hohen 
Qualitätsanspruchs gegenüber Handel und Konsumenten 

•	 Ein ergänzendes Geschäftsfeld ist auch der Verkauf an die weiterverarbeitende 
Lebensmittel Industrie

•	 I.R. einer Nachfolgebsetzung suchen wir nun einen erfahrenen Leiter Rohwaren-
Einkauf und Industrieverkauf (m/w/d), der ein Team mit ca. 11 Mitarbeitenden 
führt und weiterentwickelt


