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DIRECTOR SALES & MARKETING  (m/w/d)

Standort: Norddeutschland
Referenz: DSM-ND

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen
Sollten Sie sich mit Ihren Kompetenzen und Erfahrungen von dieser Stelle 
angesprochen fühlen, freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Unterlagen.  
Christoph Knoke berät Sie gern telefonisch unter  + 49 421 22 33 93 0.

 
Bitte senden Sie Ihre Unterlagen an bewerbung@incharge-management.com unter:

Angabe der Referenz: DSM-ND
Angaben zu frühestem Startdatum/Gehaltserwartung

Selbstverständlich behandeln wir Ihre Unterlagen und Daten streng vertraulich.  
Erst nach Ihrer expliziten Freigabe leiten wir diese an unseren Mandanten weiter.

IHRE HAUPTAUFGABEN
• Mitgestaltung und Umsetzung der Wachstumsstrategie des Mandanten im FMCG- 

und Special Interest-Bereich
• Lang-/Mittelfristplanung unter Berücksichtigung von Opportunity- und Risiko-

Analysen sowie Budgetplanung für Vertrieb und Marketing 
• Neu- und Bestandskundenentwicklung, Ausbau der Vertriebskanäle in D, EU, Asien 

und Nordafrika mit entsprechendem Kundenbeziehungsmanagement
• Konsequente Professionalisierung und Ausrichtung der Sales & Marketing-

Organisation auf das FMCG- und das Special Interest-Geschäft
• Strategische & operative Führung des Markenportfolios und Weiterentwicklung von 

Marken- und Produktpositionierungen
• Impulsgeber für das Innovationsmanagement auf Basis von Markt-/ 

Wettbewerbsanalysen, Shopper und Consumer Insights
• Koordination von externen Schnittstellen (Agenturen, Dienstleister)
• Führung, Entwicklung und Motivation eines Teams von ca. 20 MA

IHR PROFIL
• Mehrjährige Berufserfahrung bei einem FMCG-Markenartikler, idealerweise im 

Pet Food-Bereich im Konzern- und/oder Mittelstandsumfeld
• Berufs- & Führungserfahrung im Vertrieb/Key Account Management sowie im 

Brand- & Produktmanagement 
• Fundierte Kenntnisse in strategischer/operativer Marken- & Portfolioführung 

sowie -entwicklung 
• Erfahrung im Projektmanagement sowie in Performance Controlling
• Verhandlungssicheres Englisch
• Positiv aufgestellte Persönlichkeit mit souveränem und überzeugendem Auftritt 

bei klarer Teamplayer-Orientierung
• Erfolgreiches BWL-/WiWi-Studium oder vergleichbare Ausbildung

IHRE CHANCEN
• Sehr eigenständiges Arbeiten mit großen Gestaltungsmöglichkeiten, wesentliche 

Mitarbeit an unternehmerischen Themen
• Arbeiten in einem Unternehmen im Wachstumsmodus mit einer offenen und 

partnerschaftlichen Unternehmenskultur
• Schlüsselrolle in der Skalierung des Unternehmenserfolgs, national/international
• Attraktive Balance aus strategischen und operativen Aufgaben
• Wahrnehmung einer echten Führungs- & Teamentwicklungsrolle
• Nach erfolgreicher Einarbeitung Ernennung zum Prokuristen und Teil des 

C-Teams mit dem GF 
• Tätigkeit in einem agilen Umfeld mit High-Interest-Warengruppen

INNOVATIVES UNTERNEHMEN AUS PET FOOD       
• Unser Mandant ist ein mittelständisches Unternehmen mit ca. 70 MA aus dem 

Bereich Pet Food und generiert Umsätze im 2-stell. Mio.€ Bereich mit zweistelli-
gen Wachstumsraten in den letzten Jahren in D und international

• Das Unternehmen mit Sitz in Norddeutschland ist im Premiumsegment tätig, 
genießt hier sehr hohe Reputation und überzeugt durch Top-Qualitäten und 
Innovationskraft

• Nachdem es mit Futtersortimenten für Vögel im Special Interest-Segment bekannt 
geworden ist, ist das Unternehmen auch in den Bereich Hunde- & Katzenfutter in 
D im Markengeschäft aktiv, teils auch Private Label

• Die Produkte werden im stationären Groß- & Einzelhandel, wie auch über Online-
Handel und Special Interest-Messen vertrieben

• Im Zuge einer Nachfolgebesetzung wird nun die Direktion für Sales und Marke-
ting in direkter Berichtslinie an den GF des Unternehmens gesucht

BITTE BEACHTEN SIE: Der Schutz Ihrer Daten hat schon immer einen besonders hohen Stellenwert für InCharge-Management GmbH. Wir begrüßen die Leitlinien der neuen Datenschutzgrundverordnung (DSGVO) der EU und haben unsere Datenschutz-
erklärung angepasst. Bei der Kontaktaufnahme mit uns (z.B. per Kontaktformular, E-Mail, Visitenkartenübermittlung, Telefon, Skype oder via sozialer Medien etc.) werden Ihre Daten und Angaben zur Bearbeitung der Kontaktanfrage und deren Abwicklung gem. 
Art. 6 Abs. 1 lit. b) DSGVO verarbeitet. Ihre Angaben können in einem Customer-Relationship-Management System („CRM System“) oder vergleichbarer Anfragenorganisation gespeichert werden. Informieren Sie sich gern jederzeit und regelmäßig über den 
Inhalt unserer Datenschutzerklärung über unsere Website www.incharge-management.com/datenschutz oder wenden sich an unseren Datenschutzbeauftragten.

InCharge Management GmbH Nord 
Konsul-Smidt-Str. 8e - 28217 Bremen

InCharge Management GmbH Süd
Maximilianstraße 2 - 80539 München

www.incharge-management.com


